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1. Introducción a la modalidad de demostración “FARMACIA Y 
PARAFARMACIA” 

 

La modalidad de demostración, denominada Farmacia y Parafarmacia,  
La demostración consistirá en el desarrollo de un trabajo práctico relacionado con el 
trabajo en una farmacia que requerirá a los/las competidores poner en práctica una 
amplia gama de conocimientos, habilidades y destrezas para demostrar sus 
competencias durante la prueba. 
 

1.1. Número de competidores por equipo 
 

Al ser una demostración individual, este año 2026 consta con la participación de 17 
competidores/as. 
 

1.2. ¿Quién patrocina la modalidad de competición? 
 

La empresa L´Oréal DermatologicalBeauty, patrocina la Modalidad de demostración de 
Farmacia y Parafarmacia en su edición de 2026.Este texto ha sido elaborado por 
Gloria Carrasco y revisado por la coordinadora técnica Natalia Sánchez. 
 

1.3. ¿Qué hacen estos profesionales? 
 

Asistir en la dispensación y elaboración de productos farmacéuticos y afines, y realizar 

la venta de productos parafarmacéuticos, fomentando la promoción de la salud y 

ejecutando tareas administrativas y de control de almacén, cumpliendo con las 

especificaciones de calidad, seguridad y protección ambiental. 

 

1.4. ¿Qué tecnologías emplean estos profesionales? 
 

El/La profesional ejerce su actividad en establecimientos de venta de productos 

farmacéuticos, parafarmacéuticos y en general productos relacionados con la salud 

humana o animal, así como con la cosmética, fitoterapia y otros. De igual modo puede 

ejercer su actividad en pequeños laboratorios de elaboración de productos 

farmacéuticos y afines.  

Así utiliza las tecnologías propias de cada caso, además de apoyar y fomentar la 

digitalización a través de páginas web y redes sociales.  

 

1.5. ¿En qué consiste la demostración? 
 

La demostración consiste en la realización y valoración de las competencias propias 
de esta especialidad a través de un trabajo práctico que pondrá de manifiesto la 
preparación de los alumnos: 
Módulo I: Técnicas de venta dermocosmética.  
Módulo II: Encadenamiento con medicamentos 
Módulo III: Visibilidad de lineales y creación de un 2º espacio 
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Módulo IV: Redes sociales.  

 
 

1.6. ¿Qué competencias se requieren para el desarrollo de la 
prueba? 

 

- Asistir en la dispensación de productos farmacéuticos informado de sus 

características y de su uso racional. 

- Realizar la venta de productos parafarmacéuticos, atendiendo las demandas e 

informando con claridad a los usuarios. 

-  Fomentar en los usuarios hábitos de vida saludables para mantener o mejorar su 

salud y evitar la enfermedad. 

- Apoyar psicológicamente a los usuarios, manteniendo la discreción, y un trato 

cortés y de respeto. 

- Resolver problemas y tomar decisiones individuales siguiendo las normas y 

procedimientos establecidos, definidos dentro del ámbito de su competencia. 

 

1.7. ¿Qué conocimientos serelacionan con el desarrollo de la 
prueba? 

 

- Actividades de venta: Marketing interno y externo. 

- Organización de los productos de parafarmacia 

- Dispensación de medicamentos. 

- Interpretación de demandas y prescripciones de productos parafarmacéuticos. 

- Selección de los productos dermofarmacéuticos. 

- Promoción de la salud. 

- Apoyo psicológico al usuario 
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2. Plan las pruebas 
 

2.1. Definición del plan 
 

El plan de pruebas consiste en un proyecto modular que ejecutarán durante la 

demostración el/los alumnos. 

Elalumnodeberá demostrar sus habilidades en Farmacia y Parafarmacia, (utilizando 
los recursos suministrados por el patrocinador y los materiales permitidos). 
 
Para ello, de acuerdo con las competencias necesarias y con los conocimientos 
relacionados, el trabajo práctico que se proponga requerirá, desplegar las siguientes 
actividades: 

 
Módulo I: Técnicas de venta dermocosmética.  
Módulo II: Encadenamiento con medicamentos 
Módulo III: Visibilidad de lineales y 2º espacio 
Módulo IV: Redes sociales.  

 
El plan de pruebas se presentará impreso a los competidores, incluyendo todas las 
especificacionesque se necesiten para su desarrollo. 
 
El plan de pruebas incluirá, al menos, los siguientes apartados: 

 Descripción de los módulos de los que consta el plan de pruebas. 

 Programación de la competición. 

 Criterios de evaluación de cada módulo. 

 Sistema de calificación. 

 Momento de la evaluación de los módulos. 
 

2.2. Criterios para la evaluación las pruebas1 
(El plan de pruebas irá acompañado de los correspondientes criterios de 
calificación basados en los siguientes criterios de evaluación) 
 

La evaluación de cada demostración se llevará a cabo por el jurado constituido para 
cada una de las actividades. Cada miembro del jurado utilizará una rúbrica específica 
de cada actividad y una vez finalizada la demostración,el jurado se reunirá para 
discutir la rúbrica definitiva de cada alumno. Una vez se ha llevado a cabo la puesta en 
común por parte del jurado en cada una de las actividades, la evaluación quedará 
cerrada y no se modificará en el transcurso de las siguientes actividades de ningún  
El método de evaluación en cada una de las rúbricas se basa en una lista de 
comprobaciones en la que cada miembro del jurado indicará si el alumno las ha 
completado o no.  
 
Las rúbricas se han diseñado para cada una de las actividades y permiten obtener una 
puntuación numérica de la demostración en cuestión. Una vez que se hayan obtenido 
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todas las puntuaciones de las demostraciones de todas las actividades y para cada 
alumno, se procederá al cálculo de la puntuación final. El peso de cada una de las 
cuatro actividades será del 25%, de tal modo que la puntuación final de los alumnos se 
calculará en base a las puntuaciones parciales que han obtenido en cada una de las 
actividades.  
 

Criterios de evaluación 

I Criterio 1 
Rúbrica Técnicas de 
venta dermocosmética 

Listado aspectos que conforman una venta 
dermocosmética completa, en la que se indicará si 
el alumno cumple o no cumple cada aspecto. 

II Criterio 2 
RúbricaEncadenamiento 
con medicamentos 

Listado aspectos que conformaran un 
encadenamiento dermocosméticocon medicamento 
para paliar y/o mejorar sus efectos adversos, en la 
que se indicará si el alumno cumple o no cumple 
cada aspecto. 

III Criterio 3 
Rúbrica Visibilidad de 
lineales y 2º espacio 

Listado aspectos que conformaran la colocación de 
un lineal de farmacia completo y un 2º espacio de 
visibilidad, en la que se indicará si el alumno cumple 
o no cumple cada aspecto. 

IV Criterio 4 
Rúbrica Redes sociales. 

Listado aspectos que conformaran la creación de 
una red social de una farmacia, en la que se 
indicará si el alumno cumple o no cumple cada 
aspecto. 
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A continuación, se incluirán las rúbricas de cada actividad: 
 

– Módulo I: Técnicas de venta dermocosmética.  
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– Módulo II: Encadenamiento con medicamentos 
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– Módulo III: Visibilidad de lineales y 2º espacio 
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– Módulo IV: Redes sociales.  
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Ponderaciones de cada rúbrica:  

 

Criterios de evaluación Actividad Técnica de ventas Pesos 

Bienvenida a la farmacia  5% 

Diagnóstico  20% 

Recomendación y demostración  20% 

Ventas combinadas  15% 

Ventas cruzadas  10% 

Cierre de la venta  10% 

Fidelización y CRM  5% 

Los imprescindibles de la comunicación  15% 

 
Total  

100% 

 

 

 

Criterios de evaluación Actividad Redes sociales Pesos 

Creación de una cuenta de Instagram  25% 
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Creación de un post sobre dermocosmética  25% 

Obtención de las estadísticas de la cuenta de Instagram  25% 

Consecución de un perfil top ventas  25% 

Total 100% 

 

Criterios de evaluación Actividad Encadenamiento con 
medicamentos 

Pesos 

Bienvenida a la farmacia  5% 

Dispensación del medicamento y asesoramiento  20% 

Recomendación y demostración  20% 

Ventas combinadas  15% 

Ventas cruzadas  10% 

Cierre de la venta  10% 

Fidelización y CRM  5% 

Comunicación  15% 

Total  100% 

 

Criterios de evaluación Actividad Visibilidad Pesos 

Preparación del espacio en el lineal  11,4% 

Preparación de los materiales en el lineal  7,6% 

Colocación del merch en el lineal  11,4% 

Colocación del producto en el lineal segundo planograma  19% 

Preparación del espacio en el escaparate  7,6% 

Preparación de los elementos  11,4% 

Colocación de los elementos en el escaparate  15,2% 

Desarrollo del trabajo, habilidades y destrezas.  16,4% 

Total 100% 

 

2.3. Requerimientos generales de seguridad y salud 
No Aplica. 
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2.3.1. Equipos de protección personal 
No Aplica. 

2.3.2. Verificación de los equipos y comprobaciones de 
seguridad 

No Aplica. 
 

3. Desarrollo de la competición 
3.1. Programa de la competición 
La demostración se desarrollará a lo largo de tres jornadas, dividida en módulos 
para facilitar su ejecución y evaluación, de acuerdo con el siguiente programa.(El 
siguiente esquema se presenta SOLAMENTE A MODO DE EJEMPLO) 
 

Módulo: Descripción del trabajo a realizar Día 1 Día 2 Día 3 horas 

Actividad C: Visibilidad de lineales y 2º espacio 4   4 

Actividad A: Técnicas de venta dermocosmética  5  5 

Actividad D: Redes sociales.   2  2 

Actividad B: Encadenamiento con medicamentos   5 5 

Comunicación de las puntuaciones finales   1 1 

TOTAL 4 7 6 17 

 
Cada día al comienzo de la competición, el jurado informará a los competidores sobre 
las tareas a realizar y los aspectos críticos de las mismas. 
 

3.2. Esquema de calificación 
Para la evaluación de cada uno de los módulos se aplicarán criterios de calificación 
de acuerdo con el siguiente esquema: 
 

Criterios de evaluación 
Módulos 

Total 
A B C D 

A Criterio 1  
Rúbrica Técnicas de venta 
dermocosmética 

25 0 0 0 25 

B Criterio 2  
Rúbrica Encadenamiento con 
medicamentos 

0 25 0 0 25 

C Criterio 3 
Rúbrica Visibilidad de lineales y 2º 
espacio 

0 0 25 0 25 

D Criterio 4  
Rúbrica Redes sociales. 

0 0 0 25 25 

 TOTAL 25 25 25 25 100 
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3.3. Herramientas y equipos. 
3.3.1. Herramientas y equipos aportados por el competidor. 

No Aplica. 
 

3.3.2. Herramientas y equipos aportados por los miembros del 
jurado 

No Aplica. 
 

3.3.3. Herramientas y equipos con riesgos especiales 
No Aplica.  

 
3.4 Protección contra incendios 
En la zona de la competición secolocarán extintores portátilesque deben de ser 
fácilmente visibles, accesibles y estarán señalizados.  
 

3.5 Primeros auxilios 
En la zona de competición habrá de forma permanente un kit de primeros auxilios. 
 

3.6 Protocolo de actuación ante una situación de emergencia 
médica. 

En la zona de competición habrá de forma visible un cartel en el que vendrá 
especificado el protocolo de actuación en caso de emergencia médica. 
 

3.7 Higiene 
Se mantendrá el espacio de trabajo en todo momento limpio, sin residuos en el suelo 
que puedan ocasionar resbalones, tropiezos, caídas o accidentes en las máquinas. 
El competidor se responsabilizaráde mantener su área de trabajo en perfectas 
condiciones



 
 

 
 

3.8 Esquema orientativo para el diseño del área de competición 

 

Potencia: 3.000 W 

Wifi: Para uso privado 


	1. Introducción a la modalidad de demostración “FARMACIA Y PARAFARMACIA”
	1.1. Número de competidores por equipo
	1.2. ¿Quién patrocina la modalidad de competición?
	1.3. ¿Qué hacen estos profesionales?
	1.4. ¿Qué tecnologías emplean estos profesionales?
	1.5. ¿En qué consiste la demostración?
	1.6. ¿Qué competencias se requieren para el desarrollo de la prueba?
	1.7. ¿Qué conocimientos serelacionan con el desarrollo de la prueba?

	2. Plan las pruebas
	2.1. Definición del plan
	2.2. Criterios para la evaluación las pruebas
	2.3. Requerimientos generales de seguridad y salud
	2.3.1. Equipos de protección personal
	2.3.2. Verificación de los equipos y comprobaciones de seguridad
	No Aplica.

	3. Desarrollo de la competición
	3.1. Programa de la competición
	3.2. Esquema de calificación
	3.3. Herramientas y equipos.
	3.3.1. Herramientas y equipos aportados por el competidor.
	3.3.2. Herramientas y equipos aportados por los miembros del jurado
	3.3.3. Herramientas y equipos con riesgos especiales
	3.4 Protección contra incendios
	3.5 Primeros auxilios
	3.6 Protocolo de actuación ante una situación de emergencia médica.
	3.7 Higiene
	3.8 Esquema orientativo para el diseño del área de competición


